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M. D. Dikaiakos

Να βοηθήσει τους μαθητές να κατανοήσουν

έννοιες που σχετίζονται με την τεχνητή νοημοσύνη

και την επιχειρηματικότητα με βάση τα δεδομένα, με:

• Εισαγωγή της βασικής ορολογίας και των

εννοιών της καινοτομίας, επιχειρηματικότητας , 

και της πνευματικής ιδιοκτησίας

• Συζήτηση για περιπτωσιολογικές μελέτες

μετατροπής ιδεών σε επιτυχημένες εταιρείες και

οράματα για το μέλλον της ΤΝ

• Εκμάθηση και εξάσκηση των βημάτων που

συνεπάγονται από την ίδρυση νεοφυών

επιχειρήσεων, όπως αποτυπώνονται στη

μεθοδολογία Disciplined Entrepreneurship του

MIT.

• Κατανόηση και πρακτική ανάπτυξη

επιχειρηματικών μοντέλων.

• Μαθαίνετε πώς να παρουσιάζεστε για να

προσελκύσετε επενδύσεις

Μαθησιακοί 

στόχοι
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Μετά την ολοκλήρωση αυτού του μαθήματος, οι φοιτητές θα 

πρέπει να είναι σε θέση να:

• Αναγνώριση και περιγραφή βασικών εννοιών και 

ορολογιών που σχετίζονται με την καινοτομία, την 

επιχειρηματικότητα, την ΤΝ και την οικονομία με βάση τα 

δεδομένα.

• Κατανόηση και εξήγηση της αλληλεπίδρασης μεταξύ TN, 

Μηχανικής Μάθησης, Μεγάλων Δεδομένων, και επιμέρους 

τομέων εφαρμογών.

• Ανάλυση, αξιολόγηση και πρόταση επιχειρηματικών ιδεών, 

ιδίως για καινοτόμα προϊόντα, διαδικασίες ή υπηρεσίες που 

βασίζονται στην ΤΝ, και εφαρμογή των βασικών σταδίων 

μετατροπής μιας ιδέας ή εφεύρεσης σε εμπορικό προϊόν.

• Κατανόηση των θεμάτων πνευματικής ιδιοκτησίας (ΠΙ) και 

των μεθόδων προστασίας της ΠΙ.

• Κατανόηση των βασικών αρχών της σύστασης και δομής 

της εταιρείας..

• Κατανόηση των βασικών προκλήσεων για την προσέλκυση 

ταλέντων, τη δημιουργία και τη διαχείριση μιας νεοφυούς 

ομάδας.

Μαθησιακοί 

στόχοι
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Οι φοιτητές που θα ολοκληρώσουν επιτυχώς αυτό το 

μάθημα, θα είναι σε θέση να: 

• Κατανόηση, περιγραφή και εφαρμογή μεθοδολογιών και 

εργαλείων για την καινοτόμο επιχειρηματικότητα, όπως η 

Μεθοδολογία Πειθαρχημένης Επιχειρηματικότητας, η 

Μεθοδολογία Λιτού Προϊόντος και Λιτής ΤΝ.

• Κατανόηση και δημιουργία επιχειρηματικών μοντέλων με τη 

χρήση του Business Model Canvas.

• Καθορισμός και εφαρμογή τεχνικών για την ανάλυση της 

αγοράς, το σχεδιασμό προϊόντων, τον καθορισμό της 

πρότασης αξίας, την απόκτηση πελατών, την τιμολόγηση 

προϊόντων ή υπηρεσιών και τις πωλήσεις.

• Κατανόηση των βασικών στοιχείων της άντλησης 

κεφαλαίων και των επιλογών χρηματοδότησης για 

νεοσύστατες επιχειρήσεις.

• Προετοιμασία των σχεδίων παρουσίασης, και παρουσίαση 

ενώπιον πιθανών επενδυτών μιας επιχειρηματικής 

ιδέας/προϊόντος/υπηρεσίας που σχετίζεται με την ΤΝ. 

• Χρήση σύγχρονων μέσων συνεργασίας, ιδεοληψίας και 

ταχείας πρωτοτυποποίησης.

Μαθησιακά 

αποτελέσματα και 

αποκτηθείσες 

δεξιότητες
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Ιστοσελίδα

http://www.cs.ucy.ac.cy/courses/MAI622/
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Online

Forum:

Discord

Subscription code (valid for a few days): https://discord.gg/prnRSqcD



M. D. Dikaiakos

Θα εγγραφείτε στο Moodle και μπορείτε να το χρησιμοποιήσετε για να 
δείτε τα θέματα που καλύπτονται σε κάθε διάλεξη, να λάβετε διαφάνειες 

και σημειώσεις και να υποβάλετε τις εργασίες σας.

Moodle

https://moodle.cs.ucy.ac.cy/course/view.php?id=363
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https://c4e.org.cy/
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https://c4e.org.cy/
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SINN
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CyEC
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Κύριες πηγές 

μαθησιακού 

υλικού
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• Bill Aulet (2013) “Disciplined Entrepreneurship.” 

Wiley.

• Bill Aulet (2017) “Disciplined Entrepreneurship 

Workbook.” Wiley.

• Alexander Osterwalder et al (2010) “Business Model 

Generation.” Wiley.

• Ash Fontana (2021) “The AI-First Company.” 

Penguin.

• European Patent Office. “Inventors’ Handbook.” 
https://www.epo.org/learning-events/materials/inventors-handbook.html

Εγχειρίδια

Λίστα ανάγνωσης

https://www.epo.org/learning-events/materials/inventors-handbook.html
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Μελέτες περιπτώσεων ΤΝ & Όραμα

‣ Kai-Fu Lee & Chen Qiufan (2021). 

“AI 2041. Ten Visions for Our Future.”

Penguin. 

‣ Cade Metz (2021). “The Genius 

Makers: The Mavericks Who Brought 

A.I. to Google, Facebook, and the 
World.” Random House Business.

‣ Eric Topol (2019). “Deep Medicine: 

How Artificial Intelligence Can 

Make Healthcare Human Again.” 

Basic Books.

Πρόσθετες 
αναγνώσεις
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• Y Combinator’s Resources

‣ https://www.ycombinator.com/resources

/ 

• Steve Blank, “How to build a startup?” 

Udacity

‣ https://classroom.udacity.com/courses/e

p245

• Sam Altman, “How to start a startup?”

‣ http://startupclass.samaltman.com/ 

• Centre for Entrepreneurship: C4E video 

lectures library 

‣ https://www.youtube.com/c/c4eOrgCy/v

ideos

Διαδικτυακά 
βίντεο & 

μαθήματα

https://www.ycombinator.com/resources/
https://www.ycombinator.com/resources/
https://classroom.udacity.com/courses/ep245
https://classroom.udacity.com/courses/ep245
http://startupclass.samaltman.com/
https://www.youtube.com/c/c4eOrgCy/videos
https://www.youtube.com/c/c4eOrgCy/videos
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Πλαίσιο & Πολιτική

• Henry A Kissinger, Eric Schmidt, Daniel Huttenlocher

(2021)“The Age of AI and Our Human Future.” Little, 
Brown and Company.

• Smith, B. and Browne C.A. (2019) “Tools and 

Weapons. The Promise and the Peril of the Digital 
Age.” Penguin.

• Lee, Kai-Fu (2018) “AI Superpowers: China, Silicon 

Valley, And The New World Order.” Houghton Mifflin 

Harcourt Company.

• O’Neil, C. (2016) “Weapons of Math Destruction: 

How Big Data Increases Inequality and Threatens 

Democracy.” Crown.

• Sinan Aral (2021) “The Hype Machine.” Penguin.

Πρόσθετες 
αναγνώσεις
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Ανατρεπτικές νεοσύστατες επιχειρήσεις

• Ben Horowitz (2014) “The Hard Thing about Hard Things.” 

Harper Business.

• Steven G. Blank (2006) “The Four Steps to the Epiphany. 

Successful Strategies for Products that Win.” Lulu.

• Peter Thiel with Blake Masters (2015) “Zero to One: Notes on 

Startups, or How to Build the Future.”  Virgin Books.

• Jeff Bezos (2014) “The Everything Store: Jeff Bezos and the Age 

of Amazon.” Corgi.

• Clayton Christensen (2016) “The Innovator's Dilemma: When 

New Technologies Cause Great Firms to Fail (Management of 

Innovation and Change).” Harvard Business Review Press.

• Alexander Osterwalder et al (2014) “Value Proposition Design: 

How to Create Products and Services Customers Want.” Wiley.

Πρόσθετες 
αναγνώσεις
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Ενότητα 1: Καινοτομία, νεοφυείς 

επιχειρήσεις και ΤΝ

Ενότητα 2: Επιχειρηματική μοντελοποίηση

Ενότητα 3: Πειθαρχημένη 

επιχειρηματικότητα

Ενότητα 4: Συγκέντρωση κεφαλαίων και 

Pitching

Δομή 

μαθήματος
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• Εφευρέσεις, Επιχειρηματικότητα, Καινοτομία, Έρευνα, 

Νεοσύστατες επιχειρήσεις, Οικοσυστήματα, 

Κίνδυνος, Επιχειρηματικό κεφάλαιο

• Στοιχεία πνευματικής ιδιοκτησίας

• Βήματα για τη μετατροπή μιας εφεύρεσης σε νεοφυή 

επιχείρηση

• Διερεύνηση ιστοριών επιτυχίας και αποτυχίας της 

επιχειρηματικότητας της ΤΝ- συζήτηση οραμάτων για 

το μέλλον

Ενότητα 1 

Δομή
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• Εισαγωγή στον Καμβά Επιχειρηματικού Μοντέλου

• Πώς να προετοιμάσετε μια Δήλωση Αποστολής

• Η εταιρεία "AI-First"

Ενότητα 2 

Δομή
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Μέρος 1: Εισαγωγή στο DH

Μέρος 2: Ποιος είναι ο πελάτης;
‣ Market segmentation – DE Step 1

‣ Beachhead market selection – DE Step 2

‣ End-user Profile Definition – DE Step 3

‣ Total Addressable Market Size (TAM) of Beachhead – DE Step 4

‣ Profile Persona development for the Beachhead – DE Step 5

‣ Identify your Next 10 Customers – DE Step 9 

Μέρος 3: Τι μπορείτε να κάνετε για τον πελάτη;
‣ Full Life Cycle Use Case – DE Step 6

‣ High-level Product Specification – DE Step 7

‣ Value Proposition: Definition and Quantification – DE Step 8

‣ Define your Core – DE Step 10

‣ Charting your Competitive Position – DE Step 11

Ενότητα 3 

Δομή
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Μέρος 4: Πώς ο πελάτης αποκτά το προϊόν σας
‣ Customer’s Decision-Making Unit Definition – DE Step 12

‣ Map Process to Acquire Paying Customer – DE Step 13

‣ Map the Process to Acquire a Customer – DE Step 18

Μέρος 5: Πώς επεκτείνετε την επιχείρησή σας;
‣ Calculate TAM Size for Follow-on Markets – DE Step 14

‣ Develop a Product Plan – DE Step 24

Μέρος 6: Επιχειρηματικά Μοντέλα
‣ Design a Business Model – DE Step 15

‣ Business Model Patterns

‣ Introduction to Platform Economy, Network effects, Platform-based services

‣ Business Model Generation – Business Model Canvas

Ενότητα 3 

Δομή
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Μέρος 7: Τιμολόγηση, αξία διάρκειας ζωής και κόστος 

απόκτησης πελατών
‣ Set Your Pricing Framework – DE Step 16

‣ Calculate Lifetime Value of Acquired Customer – DE Step 17

‣ Cost of Customer Acquisition (COCA) Analysis – DE Step 19

Μέρος 8: Σχεδιάστε και κατασκευάστε το προϊόν σας
‣ Design and test key assumptions – DE Steps 20, 21

‣ Minimum Viable Business Product – DE Step 22 

‣ Product demonstration and customer-satisfaction assessment – DE Step 23

‣ Lean Product Methodology Overview 

Ενότητα 3 

Δομή
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• Εισαγωγή στη χρηματοδότηση και τη συγκέντρωση 

κεφαλαίων για νεοσύστατες επιχειρήσεις

• Παρουσίαση της ιδέας/του προϊόντος/της εταιρείας 

σας σε επενδυτές

Ενότητα 4 

Δομή
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• Συμμετοχή στις διαλέξεων, όπου παρουσιάζονται και αξιολογούνται κριτικά

οι βασικές έννοιες και μεθοδολογίες, και ενεργή συμμετοχή στην τάξη.

• Ανάγνωση και αυτο-μελέτη των αναγνωσμάτων που ορίζονται στο

περίγραμμα του μαθήματος.

• Συμμετοχή σε Διαλέξεις Προσκεκλημένων και Σεμινάρια της Σειράς Διαλέξεων

για την Καινοτομία και την Επιχειρηματικότητα (ΚΕΠ101) του Κέντρου

Επιχειρηματικότητας, οι οποίες προγραμματίζονται συνήθως (αλλά όχι

αποκλειστικά) τις Τετάρτες, 16:00-17:00 ή 17:00-18:00. 

• Συμμετοχή στις ανακοινωμένες αναγνώσεις (κάθε Τετάρτη, 16:00-17:00), 

όπου θα αναπτύξουμε τα θέματα που καλύπτονται στις Διαλέξεις και θα

συζητήσουμε για τις ομαδικές εργασίες.

• Οπτικοακουστικές και αναγνωστικές εργασίες:  Οι μαθητές πρέπει να

διαβάσουν άρθρα, να παρακολουθήσουν βίντεο και να γράψουν σύντομες

κριτικές, σχόλια ή δοκίμια σχετικά με τα αναφερόμενα αναγνώσματα.

• Ομαδικές εργασίες, όπου ομάδες φοιτητών αναμένεται να αναπτύξουν μια

ιδέα με ισχυρή προοπτική αξιοποίησης μέσω μιας επιχειρηματικής ή

κοινωνικής επιχείρησης. Οι ομάδες πρέπει να:

• Ανάληψη όλων των απαραίτητων δραστηριοτήτων για την ανάπτυξη

ενός ισχυρού επιχειρηματικού σχεδίου και την προετοιμασία μιας

προφορικής παρουσίασης για την αναζήτηση χρηματοδότησης

(Venture Capital pitch). 

• Συμμετοχή και παρουσίαση στους διαγωνισμούς SINN2023 ή/και JAStart-

up Competitions.

Μέθοδοι 

εκμάθησης
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Αξιολόγηση • Η πρόοδος των μαθητών αξιολογείται 

συνεχώς μέσω :

• Συμμετοχή στην τάξη και στα σεμινάρια C4E

•  Γραπτές εργασίες

• Ομαδικές εργασίες

• Το παραδοτέο της ομαδικής εργασίας 

περιλαμβάνει τρία έγγραφα:

• Γραπτή ενδιάμεση έκθεση

• Γραπτή τελική έκθεση

• Προφορική Παρουσίαση(Pitch): Στο τμήμα, 

@SINN or @JAStartup

• Η ενδιάμεση και η τελική έκθεση του έργου 

θα πρέπει να καλύπτουν τα θέματα που 

εξετάζονται στα 24 βήματα της 

μεθοδολογίας της πειθαρχημένης 

επιχειρηματικότητας
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Βαθμολόγηση

Ο τελικός βαθμός βασίζεται στον 

ακόλουθο τύπο: 

• C4E Seminars Reports:……………… 10%

• Case Study Business Model:……….. 20%

• Term Project Midterm Report:………. 5%

• Term Project Final Report:………….. 35%

• Term Project Pitching Presentation:..30%
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Ανάλυση 

ECTS

• Επιτυχής συμμετοχή στο μάθημα που πιστώνεται με 8 
μονάδες του European Credit Transfer System (ECTS)

• Μια ενότητα ECTS αντιστοιχεί κατά μέσο όρο σε 25-30 
ώρες εργασίας. 

• Η επιτυχής ολοκλήρωση του μαθήματος απαιτεί 
συνολικά 187.5-225 ώρες εργασίας. 

• Ο όγκος εργασίας των φοιτητών αναλύεται ως εξής:

‣ Συμμετοχή στην τάξη και στην επανάληψη: 4 ώρες 
την εβδομάδα για 13 εβδομάδες, συνολικά 52 
ώρες.

‣ Μελέτη στο σπίτι: 2 ώρες την εβδομάδα για 14 
εβδομάδες, συνολικά 28 ώρες.

‣ Συγγραφή εργασιών: Συνολικά 15 ώρες.

•     Ομαδική εργασία Ενδιάμεση έκθεση: 30 ώρες

•     Τελική Παρουσίαση: 30 ώρες.

•  Τελική έκθεση ομαδικής εργασίας : 50 ώρες 
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Οι φοιτητές αναμένεται να δημιουργήσουν 

ομάδες και να αναπτύξουν μια ιδέα με 

ισχυρό δυναμικό αξιοποίησης μέσω ενός 

επιχειρηματικού εγχειρήματος ή μιας 

κοινωνικής επιχείρησης που σχετίζεται με 

την Τεχνητή Νοημοσύνη ή την Επιστήμη 

Δεδομένων.

Οι ομάδες πρέπει να διεξάγουν όλες τις 

απαραίτητες δραστηριότητες για την 

ανάπτυξη ενός ισχυρού επιχειρηματικού 

και τεχνολογικού σχεδίου ανάπτυξης και να 

προετοιμάσουν μια τελική προφορική 

παρουσίαση για την αναζήτηση 

χρηματοδότησης(Venture Capital pitch). 

Ομαδική 

εργασία
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Παραδοτέα 

ομαδικής 

εργασίας

• Ενδιάμεση έκθεση: Εδώ παρουσιάζεται η πρώτη διάταξη
του επιχειρηματικού μοντέλου και της προσφοράς του

προϊόντος και αναμένεται να εξελιχθεί καθ' όλη τη

διάρκεια του εξαμήνου, καθώς κάθε ομάδα επικυρώνει

τις αρχικές της υποθέσεις. Για το δεύτερο μισό του

εξαμήνου, κάθε ομάδα αναμένεται να αλληλεπιδράσει με

πραγματικούς πελάτες, συνεργάτες, παρόχους κ.λπ. για

να αξιολογήσει το επιχειρηματικό της μοντέλο, εκτός από

την ανάπτυξη της προσφοράς του προϊόντος της.

• Προφορική παρουσίαση: Πρόκειται για ένα "Venture 

Capital Pitch," ακολουθούμενη από μια συνεδρία

ερωτήσεων και απαντήσεων. Η παρουσίαση θα πρέπει

να προετοιμαστεί σύμφωνα με τις κατευθυντήριες

γραμμές και τις βέλτιστες πρακτικές που συζητήθηκαν

στην τάξη και τα σχετικά αναγνώσματα. Η παρουσίαση

θα πρέπει να είναι ένα αυτοτελές έγγραφο (συχνά

αποκαλούμενο "deck") με όχι περισσότερες από 10

διαφάνειες , το οποίο θα πρέπει να μπορεί να διαβαστεί

αν το στείλετε με email σε κάποιον. Όλα τα μέλη κάθε

ομάδας θα πρέπει να συμμετέχουν στην παρουσίαση.

• Γραπτή τελική έκθεση : Η τελική έκθεση θα πρέπει να

παρουσιάζει μια ολοκληρωμένη περίληψη των

επιτευγμάτων. 
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Δομή της 

τελικής 

έκθεσης

Η τελική έκθεση πρέπει να περιλαμβάνει
δύο μέρη :

• Το πρώτο μέρος περιλαμβάνει μια
κριτική αξιολόγηση της ενδιάμεσης
έκθεσης, περιγράφοντας και
εξηγώντας τι έχει αλλάξει από τότε που
γράφτηκε η ενδιάμεση έκθεση και
αναφέροντας λεπτομερώς πώς έχουν
εξελιχθεί οι ιδέες σας.

• Η δεύτερη ενότητα, παρέχει μια
περιγραφή της προόδου που
σημειώθηκε από την ενδιάμεση έκθεση
στην ανάπτυξη του προϊόντος σας, τη
διεξαγωγή έρευνας αγοράς και την
αξιολόγηση του επιχειρηματικού σας
μοντέλου. Επίσης, μια περιγραφή της
υλοποίησης του πρωτοτύπου σας και
τα τεχνολογικά σας μέσα.
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•Δημιουργία ομάδων με 3-4 άτομα

•Brainstorm

• Συζήτηση ιδεών για μια εταιρεία

•Επίτευξη συμφωνίας σχετικά με τον σκοπό
της ομάδας σας

• Συμφωνήστε σε ένα αρχικό προσχέδιο της
δήλωσης αποστολής σας

•Θα σας ζητηθεί να επεξεργαστείτε την ιδέα
σας καθ' όλη τη διάρκεια του μαθήματος,
ακολουθώντας τη μεθοδολογία της
πειθαρχημένης επιχειρηματικότητας, για να
καταλήξετε σε ένα επιχειρηματικό σχέδιο και
μια παρουσίαση

•Προσέξτε τι θα συμφωνήσετε, γιατί αυτό
θα σας ακολουθεί για όλο το εξάμηνο!

Ομαδική εργασία 

Σχηματισμός 

ομάδας



M. D. Dikaiakos

“"Σήμερα η εικόνα του ηρωικού 
επιχειρηματία είναι κάποιος που είναι 

εξαιρετικά επικεντρωμένος στο να 
μετατρέψει μια ιδέα σε νεοφυή 

επιχείρηση που θα προσελκύσει 
επενδυτές. 

Ο Στιβ Τζομπς και ο Μπιλ Γκέιτς, οι 
οποίοι και οι δύο εγκατέλειψαν το 

κολέγιο, είναι είδωλα της 
αμερικανικής εφευρετικότητας. 

Παρά τα όσα έχει πει ο καθένας τους 
σχετικά με τη σημασία της ευρείας 

μάθησης σε διάφορους τομείς, 
αυτό που αποκομίζουν οι 

θαυμαστές τους είναι "μάθετε μόνο 
ό,τι χρειάζεται να ξέρετε για να 
αξιοποιήσετε την ιδέα σας"..”
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Ευχαριστώ!
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